
   

 

 
Konsult med erfarenhet av SaaS, LOU, EdTech och affärsutveckling 
 
Håkan har en bakgrund inom utbildningsvärlden, som egen företagare och från SaaS-bolag. Fokus 
har legat på affärsutveckling, marknadsstrategier och försäljningsarbete. I det egna företaget tog han 
fram och lanserade en digital produkt som slog sig in på den tuffa EdTech-marknaden. Företaget 
såldes senare till en större konkurrent inom samma bransch. Därutöver har han bland annat varit 
ansvarig för större produktledningar och är van att planera och driva team mot uppsatta produktmål. 
Håkan har även framgångsrikt lett ledningsgrupper med fokus på att effektivisera verksamheter och 
genomföra insatser kring värdeskapande  
 
I sitt arbete med SaaS har han skaffat sig djupa insikter om B2B och LOU. Hanterat stora affärer med 
landets största kommuner och har en ingående förståelse kring hur den typen av affärer blir till och blir 
hållbara över tid.  
 
Håkan har en personlighet som genomsyras av engagemang, energi och ledarskap. Han tar sig gärna 
an tillväxtbaserade uppdrag och att personifiera ett varumärke, gå före organisationen och visa 
riktningen. Exempel på tidigare prestationer är omorganisation av ett traditionellt IT-bolag till att bli ett 
mer modernt Tech/produktionsbolag. Han har även varit direktansvarig för större säljorganisationer. 
En skicklig kommunikatör både skriftligen och muntligen med betydande erfarenhet av att ”pitcha” till 
både interna och externa intressenter.  

 

Kunskapsområden: 

- Ledarskap 

- Go-To-Market 

- Tillväxtstrategier 

- Affärsmodellering och affärsutveckling 

- Produktägarskap och produktledning 

- Digital marknadsföring 

- Försäljning 

- Systematiskt kvalitetsarbete 

- SaaS 

- Strategiska partnerskap 

- Projektledning 

- ISO 9001, -14001 och 27001   

 

Verktyg/IT-kompetens: 

Jira, Kanban, Trello, Github, Todoist, Slack, Office 365, iWork och Google Workplace (G Suite), 

Dropbox, Google Analytics, Hubspot, Zoom, Microsoft Teams, Google Meet, Fortnox, HRM lön, 

Hoogia, Opic, Mercell Tendsign, Visma Lön.  

 

Sektorer: Erfarenhet från B2B och B2C inom Edtech och IT men öppen för diskussion angående 

andra branscher. 

 

Utbildningsnivå: Magister i finansiell ekonomi vid KTH/Södertörns Högskola 

 

Geografisk täckning: Stockholm 

 

Ersättning: Diskuteras beroende på omfattning. 


