team 720

Konsult inom férsaljning och ledning med fokus p& B2B och med
internationell erfarenhet

Per &r en erfaren séljare och ledare med gedigen kunskap inom att driva forsaljningsorganisationer framat i en
standigt féranderlig marknad. Med en bakgrund som spanner éver branscher som fastighet, fordonsindustrin, rese-
och besoksnéaringen samt bank- och kredittjanster, har han utvecklat en unik formaga att skapa langsiktiga affarer och
bygga starka varumarken. Hans prestigeldsa och resultatinriktade approach gér honom till en framstédende
relationsbyggare och kommunikator som trivs med att arbeta pa olika nivaer i en organisation, fran kunder till
ledningsgrupper och investerare.

Kompentenssammanfattning

Forsaljning och Kundrelationer: Omfattande erfarenhet av forséljning i olika branscher, inklusive fastigheter,
bilindustri och digitala tjanster. Per ar skicklig pa att skapa och varda langsiktiga kundrelationer.

Ledarskap och Teamhantering: Har lett séljstyrkor och coachat personal for att oka affarsomraden och genomféra
framgangsrika forsaljningsaktiviteter.

Affarsutveckling: Expert pa att utveckla nya marknader och skapa varde for kunder inom B2B-forsaljning, med fokus
pa langsiktiga affarsrelationer.

Pedagogisk Bakgrund: Per har en grundutbildning inom pedagogik, vilket starker hans kommunikationsfardigheter
och formaga att utbilda och motivera team.

Internationell och Kulturell Erfarenhet: Uppvaxt i Tanzania och engagemang i internationella projekt visar pa en
bred vérldsbild och anpassningsférmaga.

Idrotts- och Samhallsengagemang: Aktivitet inom idrott och som tranare visar pa ledarskap utanfor arbetslivet och
formagan att engagera och motivera andra.

Utbildning och Certifieringar: Per har genomgatt en rad olika saljutbildningar och har branschspecifika certifieringar,

Sprakkunskaper: Beharskar svenska och engelska pa professionell nivd samt har grundlaggande kunskaper i
Swalhili.

System och Verktyg: Bekvam med anvandning av MS Office, CRM-system som Lime och HubSpot, samt
analysverktyg som Google Analytics.

Rekommenderad branch & uppdrag

Bransch: Foérsaljning och kundrelationer inom tjanstesektorn: fastighetsbranschen, fordonsindustrin, rese- och
besoksnaringen samt bank- och kredittjanster.

Uppdrag: Passar val for roller som forséljningschef, affarsutvecklingschef eller kundrelationschef dar hans erfarenhet
av teamledning, kundvard och affarsutveckling kommer val till pass.

Geografisk Tackning: Nationellt och internationellt. Per &r flexibel och har erfarenhet av att arbeta i olika geografiska
omraden och kulturella miljoer.

Kontakt: For ytterligare information om Per kontakta Magnus Wallén, 0702-687420, magnus.wallen@team720.se.
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