team 720

Senior konsult inom storkundsférsaljning av komplexa service-
tjanster till fastighet, industri och finans.

Per Ola &ar en erfaren affarsutvecklare med spetskompetens inom komplex forsaljning i
Sverige, Europa och USA, for bland annat, 1SS, TietoEvry, Norges Exportrad och 3st Start-
ups. Han uppfattas vara en dérréppnande, resultatorienterad, analytisk och strukturerad
lagspelare. Per Ola har omfattande erfarenhet av férséljning till kunder, dar flera
beslutsnivaer (verksamhet, mellanchefer, foretagsledning) behdéver involveras for att
noédvandiga beslut skall kunna fattas och verkstéllas.

Hans drivkraft ar att ta sig an en uppgift, kombinera bade strategisk och operativ niva,
darefter, sjalv eller tillsammans med laget, verkstalla uppsatta mal. Det brukar vara en
uppskattad egenskap for bade ledningsgrupper, affarsansvariga och kollegor.

Kunskap / Kompetens:

= Konsultativ I6sningsforsaljning och radgivning, med analys som leder till
synliggdrande av potential och grund fér kunders affarsbeslut.

* Projektledning av multidisciplinara anbudsteam fran start till mal, med ansvaret for att
skapa vinnande anbud, kombinerat med forutsattningar for msesidigt sunda avtal.

= Gedigen erfarenhet av avtalsutveckling genom att involvera nédvandiga
beslutsnivaer, som ett led i att 6ka kundnojdhet kombinerat med I6nsamhet.

= Metodik for att skapa partneravtal, genom tillampning av Vested.

= Metodik for konfliktlésning, som leder till konstruktiv hantering och 6ppnar for
vidareutveckling. Metodik for reducerade ledtider, genom att orkestrera nddvandiga
beslutsnivaer.

Sektorer:
= |ndustri, Fastighet, Offentlig Sektor, Bank, Detaljhandel, Transport.
= Tjanster inom Relationsbaserad Service och IT.
= Bolag/Organisationer i Sverige, Europa och USA.

Verktyg/IT-kompetens:
= Projektledning av stora projekt via Teams & Zoom, MS Office, CRM-system.

Utbildning och vidareutveckling:

* BrainSights: Identifiera och hantera reaktioner som omedvetet styrts av vart
undermedvetna.
Megadeals: Orchestrate for success and modify the sales funnel fromaVtoaT.
Examen Handelshdgskolan Stockholm: Marknadsféring B2B och Finansiering.
Handelshogskolans Studentkar, Styrelsemedlem & Skattmastare, heltid 1 ar.
Kungliga Tekniska Hogskolan: Valda kurser.
Winning Value Proposition with NOSE (Dr. Tom Sant).
Projektledarutbildning (ISS Akademin).
Att leda utan att vara chef (ISS Akademin).
Ledning och utveckling av Serviceteam (ISS Akademin).

Kontakt: For ytterligare information om Per Ola, kontakta Magnus Wallén, pa 0702-68 74 20



